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Paris, le 27 septembre 2007

RESULTATS DU 1% SEMESTRE 2007
Natixis Private Equity confirme ses ambitions a I'international

Présent sur 'ensemble des métiers du private equit vy (venture, développement,
transmission et activité de fonds de fonds), NPE en  registre au 30 juin 2007 une
progression de + 6% de ses capitaux gérés.

Acteur majeur du capital investissement en France et a I'étranger avec 18 équipes (dont sept a
I'étranger), NPE confirme la réussite de son modéle. Les capitaux gérés enregistrent une
croissance de + 6% a 3 288 M€ au 30 juin 2007 (contre 3 102 M€ au 31 décembre 2006). Avec
34% de ses capitaux gérés hors de France, NPE accroit sa présence a linternational
conformément a sa stratégie de développement.

En paralléle, la répartition entre les quatre métiers se révéele plus équilibrée au cours du premier
semestre 2007, avec un renforcement de I'activité fonds de fonds :

- Transmission : 39 % des capitaux gérés (contre 35 % au 1* sem. 2006)
- Développement : 26 % (contre 37 % au 1* sem. 2006)

- Venture : 22 % (contre 23 % au 1* sem. 2006)

- Fonds de fonds : 13 % (contre 5 % au 1% sem. 2006)

Des niveaux d’investissements qui demeurent soutenu S

Les investissements se maintiennent a un niveau élevé a 241 M€ au cours du premier
semestre 2007, et 400 M€ a fin septembre. NPE confirme également son positionnement sur le
segment des PME avec un ticket moyen d’environ 5 M€ par investissement.

Ce semestre a été marqué par une forte progression du capital développement qui représente
désormais 45% des investissements (contre 39% a fin décembre 2006). Ainsi, sur les dix
premiers investissements réalisés depuis le début de I'année (représentant 60% du montant
total investi), sept ont été menés par des équipes dédiées au développement (Naxicap, EPF
Partners, nempartners,...).
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Un niveau de cessions qui reste élevé

Les plus-values dégagées se sont établies a 115 M€ au premier semestre 2007 (contre 169 M€
au premier semestre 2006). Parmi celles-ci, la sortie du FCPR SAUR et deux introductions en
bourse : la société chinoise LDK (production de cellules photovoltaiques) sur le NYSE et la
société Demos (formation professionnelle) sur Alternext.

Le stock de plus values latentes progresse en raison de la premiére valorisation des
investissements récents. En global (NPE + tiers), il passe de 400 M€ au 31 décembre 2006 a
465 M€ au 30 juin 2007.

Un modéle porté par un développement international ambitieux

Depuis 1999, NPE a mis en place un modeéle atypique pour s'implanter a I'étranger: un
sponsoring actif s’appuyant exclusivement sur des équipes locales qui partagent les valeurs de
NPE. Pour accompagner et soutenir les sept équipes présentes hors de France (Allemagne,
Brésil, Chine, Espagne, Inde, Italie et Pologne), NPE a mis en place deux nouvelles fonctions.
Le Business Développement et le Knowledge Management aident les équipes a s'implanter a
I'international, a développer des synergies entre les participations et a accéder a une base de
données commune pour mutualiser I'ensemble des expertises.

Porté par un développement international ambitieux, NPE annonce la constitution en Inde d’'une
nouvelle équipe « Lauris Capital Partners » dédiée aux petits LBO. En paralléle, les dirigeants
de NPE meénent actuellement des discussions avec une seconde équipe dédiée a un autre
segment de marché.

Fort de son succés en Chine avec les introductions sur le NYSE de Suntech et de LDK, NPE
entend aussi y signer de nouveaux partenariats, notamment avec une équipe spécialisée dans
le Venture.

Leader francais dans les métiers du Capital Investissement dédiés aux PME (3,2 milliards d'euros de capitaux gérés),
Natixis Private Equity développe une offre ajustée aux besoins des entrepreneurs et des investisseurs en fédérant les
meilleurs équipes d'investissement autour d'une vision partagée du métier ; vision incarnée depuis 2006 par le label Private
Equity by NPE. Natixis Private Equity regroupe 18 équipes en Europe (Allemagne, Espagne, ltalie, Pologne) et dans des

navs a fort notentiel (Brésil et Asie) et disnose d'un nortefeuille de nlus de 600 narticinations.



A propos de Natixis Private Equity :

Leader en France dans les métiers du capital investissement dédiés aux mid-cap (jusqu'al00
M€ de CA), Natixis Private Equity est également un opérateur de référence en Europe et un
acteur a la visibilité croissante sur les marchés a tres fort potentiel que sont I'Asie, 'Amérique
du Sud et I'lnde. NPE est présent sur tous les métiers du Capital Investissement — Venture,
Expansion, Transmission et Fonds de Fonds — avec 18 équipes, 163 professionnels, plus de
600 participations, plus de 3 milliards d’euros consacrés a la croissance des PME. NPE a su
développer une expertise unique pour soutenir des équipes locales expérimentées et dupliquer
ainsi son modéle a I'International.

www.natixis-pe.com
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