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Paris, le 20 novembre 2007

L’équipe Business Développement de
Natixis Private Equity lance son premier guide
« Cap sur la Chine »

Natixis Private Equity a récemment mis en place une fonction Business Développement pour
accompagner I'ensemble de ses équipes et leurs sociétés en portefeuille dans leurs projets de
croissance ou d'investissement a linternational. Cette dernieére a pour principal objectif

d’apporter un soutien opérationnel aux équipes et une expertise sur les marchés internationaux.

La fonction Business Développement vient d’éditer son premier outil, « Cap sur la Chine », fruit
de I'expérience terrain de Natixis Private Equity implantée dans ce pays depuis 1999. Ce livret
s’adresse en priorité aux partenaires de Natixis Private Equity qui souhaitent s’y installer ou y
consolider leur développement (les 18 équipes de Natixis Private Equity et leurs sociétés en

portefeuille, les investisseurs institutionnels, les prospects...).

Un contenu pratique offrant une vue d’ensemble sur la facon de vivre et de
travailler en Chine

Principal atout de ce guide : les retours d’expérience réussis de plusieurs participations de
Natixis Private Equity (Myrra chez Initiative & Finance, Altavia chez Naxicap et N.I. Partners,
Viadeo chez Ventech). Synthése pratique pour comprendre la Chine et ses spécificités, « Cap

sur la Chine » aborde trois grandes thématiques :

A/ Travailler avec la Chine : les relations avec I'Union Européenne, les regles de
l'investissement sur le marché chinois, les différentes formes d'entreprise, les

approches culturelles et la fagon de négocier un contrat...

B/ La vie des entreprises : les taxes chinoises, I'emploi, la protection de la propriété

intellectuelle, les aides et dispositifs d'accompagnement des PME.
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C/ Vivre en Chine: [I'environnement médical, la scolarisation, les achats de « vie

courante », les transports, les médias, la sécurité...

« Cap sur la Chine » recense également les aides francaises et européennes mais aussi les
adresses et numéros utiles tels que I'Office européen d’aide a la coopération, I'’Ambassade de

France en Chine, le service d’expansion économique de Pékin...

A propos de Natixis Private Equity :

Leader en France dans les métiers du capital investissement dédiés aux mid-cap (jusqu'al00
M€ de CA), Natixis Private Equity est également un opérateur de référence en Europe et un
acteur a la visibilité croissante sur les marchés a trés fort potentiel que sont I'Asie, 'Amérique
du Sud et I'Inde. NPE est présent sur tous les métiers du Capital Investissement — Venture,
Expansion, Transmission — avec 18 équipes, 163 professionnels, plus de 600 participations,
plus de 3 milliards d’euros consacrés a la croissance des PME. NPE a su développer une
expertise unique pour soutenir des équipes locales expérimentées et dupliquer ainsi son
modele a 'International. www.natixis-pe.com
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Leader francais dans les métiers du Capital Investissement dédiés aux PME (3,1 milliards d'euros de
capitaux gérés), Natixis Private Equity développe une offre ajustée aux besoins des entrepreneurs et des
investisseurs en fédérant les meilleures équipes d'investissement autour d'une vision partagée du métier ;
vision incarnée depuis 2006 par le label Private Equity by NPE. Natixis Private Equity regroupe 18 équipes
en Europe (Allemagne, Espagne, Italie, Pologne) et dans des pays a fort potentiel (Brésil et Asie) et dispose
d'un portefeuille de plus de 600 participations.



